ANKIETA 
SPRWADZAJĄCA POZIOM WIEDZY UCZESTNIKÓW PROGRAMU „ZAŁÓŻ FIRMĘ ZA PIENIADZE UNIJNE SAMOREALIZACJA PRZEZ BIZNES”
Imię i nazwisko Beneficjenta Ostatecznego: ………………………………………………….

Data: ……………………………………….

Miejscowość: ………………………………
I ZANIM ZAŁOŻYSZ FIRMĘ.  JAKIE ASPEKTY ORGANIZACYJNO - RYNKOWE MUSISZ ROZPATRZYĆ?

1. ………………………………………………………………………………………………........
2. ………………………………………………………………………………………………........
3. ………………………………………………………………………………………………........
4. ………………………………………………………………………………………………........
5. ………………………………………………………………………………………………........
II ZASADY TWORZENIA BIZNES PLANU.
WYMIEŃ GŁÓWNE CZĘŚCI BIZNES PLANU.
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

III ZAGADNIENIA PRAWNO – FORMALE  PRZY ZAKŁADANIU DZIAŁALNOŚCI GOSPODARCZEJ.
WYLICZ WSZYSTKIE WYMOGI REJESTROWE POTRZEBNE DO OTWARCIA FIRMY NA OSBOE FIZYCZNĄ.
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

IV RODZAJE UMÓW  W BIZNESIE.

WYMIEŃ MINIMUM 4 TYPY UMÓW. 
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

V ODPOWIEDZIALNOŚĆ PRWANA I MAJĄTKOWA WŁAŚCICIELA PRZEDSIĘBIORCY.

W JAKIM ZAKRESIE RYZYKUJE WŁAŚCICIEL W FIRMIE O STAUSIE OSOBY FIZYCZNEJ
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........
VI ZAGADNIENIA KSIĘGOWO – FINASOWE. 

JAKIE ZNASZ FORMY EWIDENCJI FINASOWEJ?

1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

VII MARKETING – MIX 

GŁÓWNE CECHY MARKETINGU – MIX.
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

VIII PUBLIC REALATIONS.
PODAJ CELE FUNKCJONOWANIA „PR”
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

IX ZASADY PROWADZENIA NEGOCJACJI.
WYMIEŃ CHOĆ 5 TECHNIK NEGOCJACYJNYCH.
1. ………………………………………………………………………………………………........

2. ………………………………………………………………………………………………........

3. ………………………………………………………………………………………………........

4. ………………………………………………………………………………………………........

5. ………………………………………………………………………………………………........

X REKLAMA, LOGISTYKA, BUDOWANIE PRZEWAGI KONKURENCYJNEJ.
A) REKLAMA – RODZAJE REKLAMY
1. ………………………………………………………………………………………………........
2. ………………………………………………………………………………………………........
3. ……………………………………………………………………………………………………
B) LOGISTYKA – PODAJ 2 CELE WDRAŻANIA
1. ……………………………………………………………………………………………………
2. ……………………………………………………………………………………………………
C) BUDOWOWANIE PRZEWAGI KONKURENCYJNEJ
CO DECYDUJE O SUKCESIE

1 OPISOWO
………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

OCENA OBSŁUGI I KADRY TRENERSKIEJ W PROJEKCIE 

„ZAŁÓŻ FIRMĘ ZA PIENIĄDZE UNIJNE SAMOREALIZACJA PRZEZ BIZNES”
Prosimy o dokonanie oceny przydatności bloku szkoleniowego w skali (1-5) dla Państwa, jako Beneficjentów Ostatecznych w Projekcie: „Załóż firmę za pieniądze unijne – samorealizacja przez biznes” 

1 – nieprzydatny

2 -  znikoma przydatność 

2 – niewystarczająca

3 – dostateczna 

4 - dobra

5 – bardzo dobra
Blok szkoleniowy oceniam na: ………
Prosimy o ocenę ogólną kadry trenerskiej, jaka prowadziła zajęcia dydaktyczne w ramach Projektu:

1 – niedostateczny

2 – dostateczny

3 – dobry

4 – bardzo dobry

p. Teresa Głowacka:
……………

p. Janusz Czapelka: 
…………… 

p. Zygmunt Szojda:
……………
p. Monika Frej:
…………… (jako doradcę finansowego)

Prosimy o ocenę usług udzielanych w ramach Punktu Informacyjno Doradczego (PID) prowadzonego przez Doradcę PID p.Dominika Spałka:

1 – niedostateczny

2 – dostateczny

3 – dobry

4 – bardzo dobry

Udzielane poradnictwo w ramach PID oceniam na ocenę: ……..
Prosimy o udzielenie uwag dotyczących oczekiwanych przez Państwa zmian w zakresie następujących spraw, mających służyć poprawie jakości obsługi BO:
Strona internetowa, proponowane zmiany i ulepszenia:

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

Obsługa BO w ramach biura projektowego:
………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

Inne uwagi:
………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………

